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ENTREVISTA

ENTREVISTA AL FARMACEUTIC CRISTOFOL TALAVERON
DE LA FARMACIA PLANAS DE MANRESA

1. Per qué va decidir estudiar farmacia?
Perqué m’agradaven molt les ciéncies mediques, com es curaven les
malalties, la biologia, etc. i el que s’hi apropava més era farmacia.

2. A quin any va finalitzar els estudis?
El 1989 vaig acabar la carrera, després vaig fer un any d’optica i en
acabat, un any treballant en investigacio.

3. S’han de realitzar molts cursos complementaris per estar al
dia del mén del medicament?

Si, perqué evolucionen molt rapidament i almenys s’ha de fer un
curs de reciclatge a I'any.

4. Suposa una gran despesa economica obrir i mantenir una
farmacia?

Si, perqué una farmacia necessita un estoc important de producte,
els treballadors son qualificats i necessiten més retribucié, i també
s’ha de fer inversid en tecnologia i serveis.

5. De quina manera creu que afecten els genérics en el benefici
de la farmacia?

El farmaceéutic té més poder de decisio per triar la marca de farmac
que donara al pacient, es pot triar més I'estoc. El problema és que
augmenta massa l'estoc.

6. Creu que la Generalitat hauria d’haver donat més informacio
sobre els medicaments genérics a la poblacié per evitar con-
fusions?
No, crec que es va fer una bona campanya a tots nivells i va ser
suficient.

7. Pensa que és una millora la recepta electronica? Quins pro-
blemes creu que pot generar la recepta electronica?

Es una gran millora. El metge i la infermera tenen més temps
d’atenci6 al pacient. El pacient t&¢ més independéncia i ens millora
la interaccio i el seguiment amb ell. Ens permet lliurar-nos de la
feina de timbratge, d’agrupacié de receptes que hem de fer a la
farmacia.

Com a inconvenients son: una errada en la pauta de la medicacio i
si existeix una manca de connexié amb el servidor, doncs després
no es pot servir el medicament.

8. Pensa que la venda de parafarmacia anira disminuint i al
final acabara tot a les parafarmacies de grans superficies?
No, perqué el reclam de la parafarmacia va lligat a I'is del medi-
cament. Es un binomi de necessitat, un necessita I'altre. La gent
continuara anant a la farmacia, ja que la professionalitat dels treba-
lladors és un reclam.

9. | per acabar, té pensat en algun moment robotitzar la seva
farmacia en un futur?

Si que m’agradaria, perqué ho trobo molt interessant. Perd és molt
car, és una gran despesa economica a amortitzar i hi ha d’haver
un servei tecnic molt eficient darrere per si no funciona, si marxa
la llum... Aleshores en aquests casos seria molt dificil trobar un
medicament. La situacié preu-servei no compensa actualment.
Pero, d’altra banda redueix el temps de dispensacié i minimitza els
errors.

Maria Grané, Mar Pladellorens i Silvia Sala
(Alumnes CFGM Farmacia)
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